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Modulo di presentazione candidatura

1 | PROGETTO / STARTUP: DATI IDENTIFICATIVI 

2 | TEAM

Nome del progetto

Componente del team (Nome e Cognome)

Short Bio & Competenze imprenditoriali

Data di inizio

Sito web

Breve descrizione del progetto

Ruolo nella startup e commitment

PoC: ruolo e commitment

Stato di avanzamento

Laboratorio

Tecnologia

Università / Centro di ricerca

Ambito di Ricerca

TRL
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2 | TEAM

Componente del team (Nome e Cognome)

Short Bio & Competenze imprenditoriali

Ruolo nella startup e commitment

PoC: ruolo e commitment
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PoC: ruolo e commitment
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3 | DESCRIZIONE PROGETTO E MODELLO DI BUSINESS 

Risultato del progetto (attuale e previsto)

Descrizione dettagliata del progetto

Business model e Go to Market Strategy

Per una corretta indicazione dei KPI, presentare una tabella sulla falsariga dello schema proposto in calce:
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4 | MERCATO DI RIFERIMENTO E COMPETITORS

Mercato di riferimento 

Tecnologie equivalenti / Competitors 

5 | BACKGROUND IP (PROPRIETÀ INTELLETTUALE, BREVETTI, SEGRETO INDUSTRIALE)

6 | RACCOLTA DI CAPITALI PRIVATI DA INVESTITORI / FONDI DI VENTURE CAPITAL

Proprietà Intellettuale / Brevetti

Interlocuzioni con altri investitori
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8 | MATERIALE PROMOZIONALE7 | PUBBLICAZIONI

Elenco e link del materiale promozionale eventualmente disponibile (es. video, siti web, ecc.)Pubblicazioni: lista e link
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