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Modulo di presentazione candidatura

1| PROGETTO /STARTUP: DATI IDENTIFICATIVI

Nome del progetto

Datadiinizio

Sito web

Ambito di Ricerca

TRL

Breve descrizione del progetto

Massimo 20 parole

Stato di avanzamento

Universita / Centro diricerca

Laboratorio

Tecnologia

2 | TEAM

Componente del team (Nome e Cognome)

Short Bio & Competenze imprenditoriali

Massimo 165 parole
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Ruolo nella startup e commitment

PoC: ruolo e commitment

Part-time? Full-time? La presenza di
almeno una risorsa full-time e obbligatoria
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2| TEAM 2| TEAM

Componente del team (Nome e Cognome)  Ruolo nella startup e commitment Componente del team (Nome e Cognome) Ruolo nella startup e commitment
Short Bio & Competenze imprenditoriali PoC: ruolo e commitment Short Bio & Competenze imprenditoriali PoC: ruolo e commitment
Massimo 165 parole Part-time? Full-time? La presenza di Massimo 165 parole Part-time? Full-time? La presenza di

almeno una risorsa full-time e obbligatoria almeno una risorsa full-time & obbligatoria
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Short Bio & Competenze imprenditoriali PoC: ruolo e commitment Short Bio & Competenze imprenditoriali PoC: ruolo e commitment
Massimo 165 parole Part-time? Full-time? La presenza di Massimo 165 parole Part-time? Full-time? La presenza di
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Componente del team (Nome e Cognome)  Ruolo nella startup e commitment Componente del team (Nome e Cognome) Ruolo nella startup e commitment
Short Bio & Competenze imprenditoriali PoC: ruolo e commitment Short Bio & Competenze imprenditoriali PoC: ruolo e commitment
Massimo 165 parole Part-time? Full-time? La presenza di Massimo 165 parole Part-time? Full-time? La presenza di
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3 | DESCRIZIONE PROGETTO E MODELLO DI BUSINESS

Risultato del progetto (attuale e previsto)

In "Risultato attuale" descrivere in cosa consiste il progetto al momento della
candidatura.

In "Risultato previsto" descrivere in cosa consistera il progetto al termine del programma
di incubazione utilizzando il finanziamento ricevuto (in sintesi: quali saranno i risultati
raggiunti rispetto allo stato attuale?) Max. 200 parole

Descrizione dettagliata del progetto

[descrivere i meccanismi principali del progetto: scopo, funzionamento, modalita di
realizzazione, esperimenti/test effettuati, impatti, limiti o aspetti da sviluppare
ulteriormente].

Punti di discussione:

- Come e nato il progetto

- Come e stata identificata I'esigenza di mercato/tecnologia

- Descrizione della tecnologia

- Limitazioni delle tecnologie attualmente disponibili

- Proposta/e di valore offerta al cliente rispetto ai prodotti/servizi dei competitor
(argomentare il valore offerto con metriche/KPI)

- Area di applicazione

Max 950 parole
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Business model e Go to Market Strategy

[descrivere le modalita con cui pensate di generare valore e guadagni col vostro prodotto
0 servizio descrivendo i seguenti elementi:

- target di riferimento a cui e rivolto il prodotto o servizio/segmenti di mercato
- canali di acquisizione dei clienti/strategia per arrivare al cliente target

- eventuali fornitori del prodotto/servizio

- partner potenziali

- struttura dei costi

- flussi di ricavi]

Per una corretta indicazione dei KPI, presentare una tabella sulla falsariga dello schema proposto in calce:

TEAM “XXX" Competitor 1 Competitor 2 Competitor 3

Proposta di valore/vantaggio 1

Proposta di valore/vantaggio 2

Proposta di valore/vantaggio 3

Proposta di valore/vantaggio 4

Proposta di valore/vantaggio 5

Proposta di valore/vantaggio 6

Proposta di valore/vantaggio 7

Proposta di valore/vantaggio 8

Proposta di valore/vantaggio 9
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4 | MERCATO DI RIFERIMENTO E COMPETITORS 5| BACKGROUND IP (PROPRIETA INTELLETTUALE, BREVETTI, SEGRETO INDUSTRIALE)
Mercato di riferimento Proprieta Intellettuale / Brevetti

[descrivere il mercato potenziale in termini qualitativi ed economici e fornire una stima Specificare in quale caso rientra la startup:

dei ricavi potenziali] a) Il team sta valutando se ci sono basi per presentare domanda di brevetto

b) Il team ha presentato domanda di brevetto ed e in attesa dell'esito
¢) Il team e in possesso di brevetti e/o altre forme di tutela della proprieta intellettuale

Nel caso ), specificare cosa e oggetto del brevetto ottenuto.

. . . . 6 | RACCOLTA DI CAPITALI PRIVATI DA INVESTITORI/ FONDI DI VENTURE CAPITAL
Tecnologie equivalenti / Competitors

[Tecnologie comparabili, o comunque alternative, che risolvono il problema
individuato e i potenziali concorrenti di mercato]:

- Descrivere tecnologie/soluzioni dei competitor

- Descrivere il vantaggio competitivo che potreste avere rispetto ai
competitor

Interlocuzioni con altri investitori

Specificare in quale caso rientra la startup:

a) Il team ha interlocuzioni in corso con uno o piu fondi di Venture Capital;

b) Il team ha avuto interlocuzioni con uno o piu fondi di Venture Capital, ma l'iniziativa
non é stata finanziata;

c) Il team non ha mai avuto interlocuzioni con fondi di Venture Capital.
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7 | PUBBLICAZIONI 8 | MATERIALE PROMOZIONALE

Pubblicazioni: lista e link Elenco e link del materiale promozionale eventualmente disponibile (es. video, siti web, ecc.)
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